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EEENNNIII AAAUUUTTTOOOSSSTTTRRRAAADDDEEE:::

SSSIIIGGGLLLAAATTTOOO IIILLL RRRIIINNNNNNOOOVVVOOO

DDDEEELLLLLL’’’AAACCCCCCOOORRRDDDOOO

“Si conclude oggi positivamente con la sot-
toscrizione di tutte le parti la lunghissima
vicenda del rinnovo dell’accordo con ENI
per la rete autostradale” dichiara Stefano
CANTARELLI, Presidente Nazionale della
ANISA Confcommercio “dopo oltre trenta-
nove mesi dalla scadenza del precedente, il
cui termine era fissato il 31 dicembre 2007.
Un risultato importante - sul quale si era
già trovata un’intesa la scorsa settimana -
per dare una risposta ai problemi da troppo
tempo aperti per la Categoria.”

Stefano Cantarelli, Presidente ANISA

Il testo dell’accordo, disponibile presso ANI-

SA, verrà inviato quanto prima alle gestioni
(segue in seconda pagina) 

AAACCCCCCOOORRRDDDOOO SSSEEETTTEEEFFFIII

FFFIIIGGGIIISSSCCC AAANNNIIISSSAAA

SSSUUU CCCAAARRRTTTEEE CCCRRREEEDDDIIITTTOOO

Come già ampiamente trattato su FIGISC

ANISA NEWS n. 10 del 22 febbraio 2011, si
ricorda che è operativo l’accordo tra
SETEFI (del Gruppo Intesa San Paolo) e
FIGISC ed ANISA sulle transazioni tramite
POS e carte di credito con effetto trienna-
le 2011 - 2013 e con efficacia su tutto il
territorio nazionale.

L’accordo con SETEFI, al di là dell'onere
delle commissioni - (per chi continuasse a
pagare lo 0,50% potrebbe non essere pri-
mariamente interessante per questo spe-
cifico aspetto) -, presenta alcuni altri ele-
menti di sicura attrazione, tra i quali si se-
gnalano i seguenti:

1) la durata triennale;
2) lo storno di una quota di commissioni
se si rispetta il contratto per la durata di
almeno un anno;
3) la comodità di NON dover cambiare
banca (i bonifici delle transazioni POS

vengono veicolati sulla banca che il Gesto-
re sceglie);
4) in prospettiva temporale, maggior-
mente saranno numerose le adesioni dei
Gestori, più l’ammontare delle commis-
sioni è suscettibile di una diminuzione,
ma, in ogni caso, le commissioni NON
potranno più aumentare;

(segue in seconda pagina) 
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EEENNNIII AAAUUUTTTOOOSSSTTTRRRAAADDDEEE::: SSSIIIGGGLLLAAATTTOOO IIILLL

RRRIIINNNNNNOOOVVVOOO DDDEEELLLLLL’’’AAACCCCCCOOORRRDDDOOO

(((cccooonnntttiiinnnuuuaaa dddaaallllllaaa ppprrriiimmmaaa)))

e, per ragioni di ovvia riservatezza, non può
essere divulgato all’esterno della categoria
dei Gestori di marchio.

Il nuovo accordo ha validità per l’intero an-
no 2011 e comunque sino a quando non in-
tervenga una successiva ridefinizione delle
condizioni economiche e commerciali.

Nel recepire le precedenti intese (l’accordo
autostrada del 27 luglio 2005 ed il verbale
di intesa del 25 novembre 2011, riguar-
dante sia la rete autostradale che quella or-
dinaria), l’accordo presenta i seguenti punti
fondamentali:

 nella definizione economica del periodo
pregresso 2008 – 2010;

 nell’adeguamento economico dello scon-
to in fattura a far data dal 1° gennaio
2011;

 nella definizione delle situazioni che nel
triennio 2008 – 2010 hanno avuto con-
siderevoli cali di vendite o rilevanti au-
menti delle spese (così dette “sofferen-
ze” che erano state oggetto di tratta-
zione specifica tra ENI, Associazioni di
Categoria e Gestori nel corso del 2010) e
nell’istituzione di un monitoraggio, con
cadenza a giugno ed ottobre, per l’anno
2011, e verifica del risultato tra le parti,
con l’assistenza della Federazione sinda-
cale di appartenenza.

Per le attività non oil, l’accordo prevede:

 la proroga sino al 31 dicembre 2011 dei
contratti di affitto di ramo d’azienda o si-
milari relativi alle diverse attività colla-
terali non oil;

 a definire i canoni omnicomprensivi per
le diverse attività di vendita (con esclu-
sione dei “prodotti complementari”), po-
nendo così termine al contenzioso rima-
sto in sospeso sulle royalties dovute ai
Concessionari dall’Azienda e da questa a
suo tempo addebitate ai Gestori.

Le parti hanno espresso la comune e forte
“preoccupazione in ordine all’andamento
commerciale, tendenzialmente assai nega-
tivo, che caratterizza, ormai da anni, il
segmento autostradale nel suo complesso
e che ha determinato per ENI e i Gestori
modifiche dell’assetto della propria attività
di business che investono la parte oil e
quella non oil”.

AAACCCCCCOOORRRDDDOOO SSSEEETTTEEEFFFIII FFFIIIGGGIIISSSCCC AAANNNIIISSSAAA

SSSUUU CCCAAARRRTTTEEE CCCRRREEEDDDIIITTTOOO

(((cccooonnntttiiinnnuuuaaa dddaaallllllaaa ppprrriiimmmaaa)))

5) il Gestore potrà, accreditandosi ad un
apposito sito, avere in tempo reale il ren-
diconto di tutte le movimentazioni dei POS

e degli accrediti giornalieri.

Per gli Associati FIGISC ANISA Confcom-
mercio interessati è a disposizione un nu-
mero verde che può essere chiamato per
qualsiasi informazione: 800 917 829.
Le condizioni dell’accordo saranno ap-
plicate ai Gestori che aderiranno en-tro la
data del 30 aprile 2011. Decorsa tale data
verrano definiti i termini di un nuovo
accordo.
(per il testo completo dell’accordo si ri-
manda a FIGISC ANISA NEWS n. 10 del 22
febbraio 2011)


